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خیابان فرحزادی، پلاک 28، واحد 4

تاثیر گذاری / مذاکره

برنامه ریزی بازاریابی

فن بیان و ارتباطات

برنامه ریزی وفاداری مشتریان

communication ارتباطات

دیجیتال مارکتینگ

فناوری مالیبرنامه ریزی استراتژیک

مدیریت مالیفناوری اطلاعات

بانکداریمدیریت منابع انسانی

پرداخت الکترونیک

 

مهارت خواندن
مهارت نوشتن
مهارت گفتاری

مهارت شنیداری

انگلیسی

 

علی رضا هوشمند
معاون کسب و کار

وضعیت سربازی: پایان خدمتوضعیت تأهل: متأهل

متولد: ۱۳۶۴/۱۱/۲۴

دارای 12 سال سابقه در حوزه بانکداری و بانکداری الکترونیک و 5 سال سابقه در حوزه
پرداخت الکترونیک و فناوری مالی )فین تک(

 

بانکدار ارشد شعبه
بانک تجارت

تهران
خرداد ۱۳۸۶ - خرداد ۱۳۹۴

کارشناس بازاریابی
بانک تجارت

تهران
خرداد ۱۳۹۴ - مرداد ۱۳۹۵

وظایف و دستاوردها

کارشناس تحقیقات بازار
بانک تجارت

تهران
مرداد ۱۳۹۵ - تیر ۱۳۹۷

مشاور بازاریابی
نمایندگی تجارت الکترونیک پارسیان

تهران
دی ۱۳۹۶ - اردیبهشت ۱۳۹۷

وظایف و دستاوردها

مدیر باشگاه مشتریان
کارت اعتباری ایران کیش

تهران
خرداد ۱۳۹۷ - خرداد ۱۳۹۸

وظایف و دستاوردها

 مهارت‌ها

زبان

خلاصه رزومه

سوابق شغلی

مدیریت و ارتباط با شرکت‌های
پرداخت الکترونیک طرف قرارداد با

بانک

مشاور معاونت توسعه بازار

نگهداشت و حفظ پذیرندگان و
کاربران اپلیکیشن پات
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مدیر توسعه کسب و کار
فرابوم کسب و کاری نوآوری باز

تهران
خرداد ۱۳۹۸ - خرداد ۱۴۰۰

وظایف و دستاوردها

مشاور ارشد کسب و کار
بیمه ازکی

تهران
بهمن ۱۳۹۹ - اکنون

وظایف و دستاوردها

معاون کسب و کار
همراه کارت

تهران
تیر ۱۴۰۰ - آبان ۱۴۰۱

وظایف و دستاوردها

رئیس هیأت مدیره )غیرموظف(
قسطا
تهران

تیر ۱۴۰۱ - اکنون

رئیس کمیسیون لندتک
انجمن فین‌تک ایران

تهران
آذر ۱۴۰۱ - اکنون

عضو هیئت مدیره انجمن
انجمن فین تک ایران

تهران
دی ۱۴۰۱ - اکنون

مشاور کسب و کار
آسان پرداخت )آپ(

تهران
آذر ۱۴۰۱ - اکنون

مشاور مدیرعامل
هلدینگ فناوری اطلاعات و نوآوری بانک

تجارت )تفتا(
تهران

فروردین ۱۴۰۲ - اکنون

رئیس کارگروه پرداخت‌سازی
سازمان نظام صنفی رایانه ای استان تهران

آذر ۱۴۰۱ - اکنون

شبکه اجتماعی

مدیر بازاریابی و فروش و مدیر
توسعه کسب و کار در پلتفرم

بانکداری باز فرابوم، مذاکره با
سرویس گیرندگان و سرویس

دهندگان

راه اندازی و توسعه محصول شرکت
ازکی در حوزه لندتک بنام ازکی وام

مدیریت و راهبری تیم های توسعه
کسب و کار، بازاریابی، روابط عمومی و

ارتباط با مشتریان

https://www.linkedin.com/in/alireza-hooshmand-55323b57/


کارشناسی مدیریت
گرایش: مدیریت بازرگانی

پیام موسسه/دانشگاه: پیام نور تهران غرب 
نور

تهران
۱۳۹۱ - ۱۳۸۸

معدل : ۱۶

کارشناسی ارشد مدیریت
گرایش: بازاریابی

پیام نور موسسه/دانشگاه: تهران غرب 
تهران

۱۴۰۰ - ۱۳۹۵
معدل : ۱۸.۱۵

دکتری
گرایش: DBA مدیریت استراتژیک

موسسه/دانشگاه: موسسه آموزش عالی بهار
آزاد

تهران
۱۴۰۰ - اکنون

 

دیجیتال مارکتینگ
موسسه: آموزش عالی بهار

اردیبهشت ۱۳۹۵

 

باشگاه مشتریان شرکت کارت اعتباری ایران کیش
کارفرما / درخواست کننده: شرکت کارت اعتباری ایران کیش

اسفند ۱۳۹۷

 

سوابق تحصیلی

دوره‌ها و گواهینامه‌ها

پروژه‌ها


